XGOLDIT

Solutions tailored to your business

1 REAL ESTATE

Pataformainmebiiaria | (N3 solucion para las Inmobiliarias

Real Estate es una solucion de XGOLD IT desarrollada con tecnologias de Microsoft Dynamics, para las

empresas que se dedican al rubro de la construccion e inmobiliaria.

La solucion permite gestionar de manera eficiente la relacion con los clientes durante el proceso
comercial de las propiedades, desde la preventa hasta la postventa, llevando un detallado control
financiero de la recaudacion de cada una de las fases con la finalidad de mejorar la experiencia de

compra y venta tanto para los clientes como para los usuarios del sistema.

Real Estate apoya la gestion de la informacion, entregando reportes y dashboard que facilitan el analisis

de los datos ingresados en el sistema.
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PRINCIPALES FUNCIONALIDADES

« Relaciones Propiedades

+ CONFIGURACION

P—— rp—
S S El sistema de Real Estate es altamente configura-
configurar Modelos para Fostenta ble a las necesidades de tu negocio inmobiliario,
E;a:::eArbo'eda D g e === ~| durante la fase de configuracion podras definir
il 8 D= 2 tus kits de venta, configurar los descuentos maxi-
o mos, aplicar descuentos segun tus reglas de ne-
ZZTSA : gocio, generar restricciones de ventas por mode-
Valorizacion v Eomemeses L1 o de propiedad, permitir la cotizacion de propie-
w A Y S— dades secundarias (estacionamientos y bodegas)
desde otras etapas del proyecto. Ademas podrés
Equcuffifntamt configurar el arbol de fallas para tu mdédulo de
s s i onoce e Compra Bodeas Postventa y poder optimizar el proceso.
Frimonsl el i

Precio Lista
UF6.791,55

+ GESTION DE PROYECTOS INMOBILIARIOS

Podras definir para tus proyectos inmobiliarios, las etapas, los modelos de propiedades y las propie-

dades primarias y secundarias, la informacion general y parametros tales como fechas, personas

responsables, financiamiento, condiciones comerciales, seguros, zona geografica, entre otros, con

clausulas ajustadas con la nueva forma tributaria.
También podras administrar los planos de los modelos de tus propiedades con la aplicacion del
Gestor de Planos integrada al sistema.

PROYECTO INMOBILIARIO : FORMULARIQ PRINCIPAL

Condominio Santa Ana

4 General
Informacién general del proyecto Fechas del proyecto Responsables del Proyecto
Nombre del proyecto * Sigla™* Inicio del proyecto Término del proyecto Inmobiliaria Inmobiliaria de Prueba
Condominio Santa Ana CSA 02-06-2011 30-05-2012
Constructora Constructora de Prueba
Nombre Proyecto en Promesa Nombre Proyecto en Medios Web
Proyecto Santa Ana Portal Santa Ana Informacién Comercial Arquitectura Arquitectura Paz
Concepto del proyecto * Marca que Comercializa * Arquitecto (respons Oliver Garcia Vega
Conjunto Habitacional Principal Caleulista Calculista
Direccién URL Fecha de inicio de entrega de unidades
Ingeniero Calculista Victoria Ruiz Garrido
https://www.csantaana.cl Ent timada ™ ent "
. - ntrega estimada ntrega rea . .
Teléf [of lects Municipalidad Concepcién
eléfono orreo electrénico 09-06.2012 16-06.2012 p
94837285 c.sta.ana@gmail.com Notaria Concepcién

SN Administracién de Inversionistas
Financiamiento | Seguros

BIF Alzante Banco Chile/Ec 1 Aseguradora (BIF) Banco Chile/Ec 1

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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PROCESO

COTIZACIONES ONLINE

Proyecto XGOLDIT

Encuentra tu propiedad

Seleccione tipo de propiedad

Seleccione 1a propiedad

1
+ GESTION DE PREVENTA Seleccionar

Implemente dentro de su portal web

inmobiliario el landing page del cotizador

web, adaptado a su disefio, para permitir Ingrese sus datos para continuar

que tus clientes realicen cotizaciones

referenciales en linea de las propiedades

*Nombre

Juanajaqq Javiershhhatt

disponibles para la venta, para luego ser 2

“Apellido

scdvibgn

registradas en el sistema inmobiliario. Con
esto podras optimizar los tiempos de tus Ingresar

*Celular

procesos de venta y a la vez poder generar Datos

una base de datos acerca de las preferencias
de tus clientes potenciales.

Las cotizaciones referenciales permiten a los
clientes visualizar los detalles de la
propiedad como tipo de propiedad,

orientacion, precio, entre otros. Por su parte,

Dividenso an pesos. Pie 10%, Saida 99%, Tass o1 Interds
5 renc

la cotizacion genera automaticamente una
simulacion de crédito hipotecario que
muestra los montos y tasa referencial que se
necesita para el Pie y Crédito Hipotecario.

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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VENTA SIMPLE: PIE, CONTADO Y CREDITO

Facilite una herramienta potente a sus ejecutivos para que puedan brindar una mejor experiencia al

cliente durante todo el proceso de venta. El ejecutivo podra iniciar el proceso ingresando los datos del

cliente mediante formularios de registros de oportunidad dentro del sistema para luego poder

gestionarlos para las fases de cotizacion, reserva y promesa de la propiedad. Esto te permitird reducir

los tiempos del proceso de cotizacion, mejorar la gestion de tus prospectos, generar simulaciones de

pagos y dividendos, definir el tipo de financiamiento (crédito hipotecario o contado), registrar y

entregar los comprobantes de pago vy facilitar la emision de documentos para cada fase. El sistema

también contempla los procesos de traspaso de propiedad mediante cesiones y cambio de titular.

1

OPORTUNIDAD

2

COTIZACION

3

RESERVA

==

4

PROMESA

lgs"\

OPORTLNIDAD

OPP-02816

Rut del Ciente
B13269445-1

Tigo de Vena

Venta Nueva

T PROPIEDADES Y DESCUEN...

{) AGREGAR PROPIEDADES & AGREGAR ADICIONALES [ FINALIZAR COTIZACION (@ GESTIONAR DOCS.

B SIMULACION DEPAGO PIE $8 ASIGNAR  *=

Cliente potencial®

8 g Pablc

Correlativo

OPP-02816

Y
[
COTIZACION : COTIZACION AVANZADA ~ Agregar Propiedades
COT_O42 98 _J O L8J 5 Fitro Princpel Principal Bodeo:
Moddo Propieted o [ L] = &
Mentifcador Precio ista A dentificadorPrecioista A
“General O Ni.DEP-3028 L)
1-DEP-1D1 N Deptamenta 202 1500005 N1 Sodega1  10000UF
INFORMACION DE VENTAS Compradores! IN-DEP-1D78 o o ] =
O INI-DEP-2028 -] [] N-Li-Depertamento 203 150000UF [] WHit-odesa 32 10000UF
Sala de ventas * Cliente potencial * Compradores ] INI-DEP-£ST P
 sala San Nicolas @ B Franco Fuenzalida [0 metr-epwamerso2ns 150008 [ mr-gedsges 1000008
- Rut del Ciente Nombre cort | Tipologia [ w-ts-Depataments 28 1500000 [] Wetrsodegss  100000F
174045453 Nosse encentrs [ Departamento o [ M-t Departamenta 04 1500000F [ W-ti-Bedega 1o 1000008
Oportunidad ——
8 opp.02613 Orientacén [ W-ts-Depatamento 05 15000007 IN-L1-Bodega 12 10000UF
Propiedad Principal Ejecutivo de Ventas [] IN-L-Departomento 201 150000 UF [] iNH1-8odega2s  10000UF
icio - 2028 - - s rador
# Inicio - 2D2B - Departamento - 408 @ & CRM Integrador T Wt opatamts 2 13000005 T .
Desc Rl ur s
“Resumen
150000UF 17000 47265861
Grupo de propiedades Principales K] IN-LI-Bodega 12 000U 10000UF w o
Producto exstente N Predo Lista Descuento (%) Precio de venta Total teent = i Escionomiento 2 WU oo s ol 17000 47265681
[ inicio - 2028 - Departamento - 408 UF 1.500,00 UF 150000

(& GESTIONARDOCS. A VERRESERVA ¥ CAMBIO DETITULAR T ABANDONAR ~ £& ASIGNAR

RESERVA

RES-02904-C5Y1G1

“General

INFORMACION DE VENTAS

@ [ Franco Fuenzal | Usuario *
* @ Parque Arboleda

#@ & CRMintegrado
@ orp-02698

8 Sata Parque Arbolec

Cliente Pontencial *

Proyecto Inmobilia Oportunidad

etopa * 8 Etapat Salo e ventos ™

Propledad Prinpal @ ADV-LI-DEP-A-50: Cotizacon 8 cOT-04206-NeSHK

CJ COMPARTIR €3 ENVIAR UN ENLACE POR C...

Compradores Secundarios +
Nombre completo /N

No se encontré ningtn registro de Contacto.

Precio Venta Cfectiva Desde

. Cfectiva llasta
BUF1.604,47 29-05-2019

28-07-2019

ACTIVIDADES  NOTAS
Escriba una nota

No se encantraron notas.

“Resumen
Plan de Pago Grupo de Propiedades Principales
Plan Cliente. Rut del Cliente Pro Producto existente A Precio lista Precio de venta Total construido (m2) (Producto exi...  Total terreno (m2) (Producto e
POP-05434 Franco Fuenzaiida 17404545-3 Parqu 5 ADV-L1-DEP-A-504 UF 150997 UF 143447 5804
(@ GesTIONAR DOCS.  §B DESISTR ~ €J COMPARTIR €= ENVIAR UN ENLACE POR C.. (% EJECUTAR FLUJO DE TRAB... [¥] INICIAR DIALOGO  [) EJECUTAR INFORME ~ [
PROMESA: TIPOB ~
P RO 00869 Estado™ Razén para el estado | Usuario *

“Resumen

INFORMACION DE LA PROMESA Grupo de propi
1d. de Promesa - Divisa ™ Lista de precios *
@PRO-01842-C3V250 B UF awur

DESCRIPCION DE LA VENTA

SEGUIMIENTO PROMESA COMERCIAL

Producto existente Preci

[ ADv-L1-DEP-A-103

B Aov-L1-gsT1-1

[ aov-L1-est-1-10

s
BUF1.85500 | Activo

iedades Principales
io por unidad Precio de venta Total construido

UF 151500 UF 151500

Grupo de propiedades adicionales

>
PropiedadPrincipal Precio por unidad F

ADV-L1-DEP-A-103 UF 170,00

ADV-L1-DEP-A-103 UF 170,00

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637

PE-Promesa £ & CRM Intd

INFORMACION DE LA VENTA

Sala de ventas
@ Sala Parque Arboleda

Proyecto inmabiliario
@ Parque Arboleda

Etapa Oportunidad
BEtapat @opp02574
Reserva Propiedad Principal

8 RES-02823-Z7M6H7
Tipo De Documento
fPromesa

@ ADV-11-DEP-A-103

INFORMACION DEL COMPRADOR

Cliente* 8 B Franco Fuenzalida

Rut Cie 8 174045453

Es | ta? * No Es Vul bl No

COMPRADORES SECUNDARIOS +
Nombre



tel:+56229527394

SEGUIMIENTO DE CLIENTE

+ Fortalece la relacion con tu cliente

La plataforma inmobiliaria fortalece el seguimiento del cliente durante el proceso comercial de la preventa
y cotizacion, lo que permite al ejecutivo tener conocimiento y anticipar la viabilidad del negocio con la fi-
nalidad de no desperdiciar tiempo y esfuerzo de venta y asi lograr focalizar todo su potencial en clientes
realmente interesados, esto se realiza por medio de un registro y seguimiento de fechas que identifica
cuando fue el ultimo contacto con el cliente, por otro lado, también permite destacar en la atencion que
brinda la inmobiliaria, ya que demuestra el interés que la empresa tiene por sus clientes preocupandose
de su bienestar y sus intereses.

Asi mismo la inmobiliaria obtiene mayor informacion y control del estado de sus prospectos y de acuerdo
a ello ofrecer la mejor solucion para cada uno de sus clientes.

Actualizacion seguimiento cliente

Seleccione los campos que desea actualizar.
Cotizacion
Cliente Contactado Cliente Interesado Evaluacion Crédito Dar de Baja Cliente
Si v Si v Pendiente v v

Medio de Contacto Nivel de Interés Motivo de Baja

Teléfono v Medio v v

4 Seguimiento gestion de Clientes

Cliente Contactado Cliente Interesado Evaluacion Crédito Dar de Baja Cliente
asi asi @ Pendiente -

Medio de Contacto Nivel de Interés Fecha Ultima Evaluacion Motivo de Baja

A Teléfono B Medio @11/01/2022 15:10

Fecha Ultimo Contacto Fecha Nivel Interés
A11/01/2022 15:10 &11/01/2022 15:10
Estado del Cliente

{04 Evaluacién Crédito GES-HON DE Cl_lENTES

La Plataforma Inmobiliaria cuenta
e con un panel de Dashboard focali-
zado en el seguimiento del cliente,
en donde el ejecutivo tendra toda la
informaciéon recopilada de sus pros-
pectos de manera grafica, y desde

este mismo podra gestionar sus car-

teras de clientes y actividades pen-

dientes por realizar y registrar.

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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VENTA AVANZADA: SUBSIDIOS,

CREDITO COMPLENTARIO Y
BOONOS

Administre de manera eficiente los distin-
tos subsidios, titulos y tramos que son
especificados dentro de los Decretos de
Ley de Chile que aplican para el mercado
inmobiliario, a través de los formularios
especializados de venta avanzada que
ofrece el sistema de Real Estate. Con ellos,
podras optimizar los tiempos y disminuir
los errores relacionados con el célculo del
financiamiento de la propiedad o grupo
de propiedades dentro del proceso de
venta, ya que el sistema efectua los
calculos de manera automatica. A su vez,
tambien podras configurar y asociar los
diferentes bonos gubernamentales que
son incluidos en algunos de los subsidios,
registrar el ahorro que acredita poseer el
cliente en su cuenta de ahorro a la
vivienda, configurar bonos inmobiliarios
personalizados que desees aplicar en la
venta de ciertos proyectos y registrar el
estado de acreditacion del subsidio del
cliente en la Cotizacion para efectuar el
seguimiento de su proceso de postulacion
segun los parametros configurables:
llamado, afio, serie y numero del
documento de subsidio.

La venta avanzada incluye todas las fun-

cionalidades de la venta simple.

Administra Subsidios

Subsidios activo ¥

Nombre /& Decreto Titulo Tramo

DS 116 | Titulo 1 D5 116 DS 116 | Titulo 1
DS 19 Arboleda de Lantafio | DS 19 A... DS 19 Arboleda de Lantafioc DS 19 Arboleda de Lantafi.. DS 19 Arbo\eda‘
DS 19 Arboleda de Lantafio | DS 19 T.. DS 19 Arboleda de Lantafio | TITULO : INFORMACION

ré
DS 19 Arboleda de Lantafio | Titulo 2 DS 19 Arboleda de Lantafio D S 11 6 | T ‘ tu |O 1

DS 19 Costa Azul | Titulo 2 /Tramo 2 DS 19 Costa Azul

4 General

DS 19 Costa Azul | Titulo 2/ Tramo 1 DS 19 Costa Azul
Nombre ™® Titule 1

DS 49 | Titulo 0 D549
Decreto * DS 116

DS-01 Nermal | Titulo 1 Trame 2 DS-01 Nermal
Valor Maximo Vivier 2.000,00

DS-01 Normal | Titulo 2 DS-01 Nermal 1 Monto Méaximo 350,00
Monto Minimo 125,00
Ahorro Minimo 50,00
Férmula y - (precioVenta * x)
Valor X férmula ™ 0,3750
Valor Y férmula * 725,0000

SUBSIDIO : INFORMACION
‘ L
4« Bonos BONO GUBERNAMENTAL : INFORMACION
B Captacion ADV
Bono Gubernamental Subsidig p
|4
Bono Captacién ADV General
Bono Integracién ADV Bono Gubernamental Subsidio *

71  Bono Captacién ADV
Tiene Tramos
No
Monto Maximo *
200,00
Monto Minimo *
50,00

v uvn
(@)
88
O ®©
o =
o Q
.!CEJ
<<

BONO INMOBILIARIO COTIZACION : INFORMACION

4 General
Cotizacion * B coT-137573.x6L820
Bono Inmobiliaric * Bono CChC
Monto * 30,00

Subsidio y Bonos

Determina el
Financiamiento

Subsidio DS 116 | Titulo 1 jgpes

Subsidio y Bonos | s sussii” L fnPestacien DS 116 | Titulo 1
Subsidio DS 116 | Titulo 1 Estado Subsidio” Ganado
Estado Subsidio * Perdido Lamado Subsidio 1

Afo llamado subsidio  2.019

Serie Subsidio * 1234567

4 Resumen

Forma de Financiamiento % Forma de Financiamiento
Pie % 10,0 Pie UF157,900
Credito Complemen 0,0 Credito Complemen UF0,000
Ahorro % 3.2 Ahorro UF50,000
Subsidio % [*] 84 Subsidio B UF132,875
Bono Gubernament [*] 95 Bono Gubernamental @ UF150,000
Bono Inmobiliario % @ 1,9 Bono Inmobiliario B UF30,000
Crédito Hipotecario ] 67,0 Crédito Hipotecario B UF1.058,220
Total financiamiente ] 100,0 Total financiamientc @ UF1.579,000

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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+ PROCESO DE DESISTIMIENTO

4......................

Desistir la Venta desde Reserva o Promesa

CARTA DESISTIMIENTO
Desistir Venta

Permite desistir la venta

Motivo de desistimiento *

SEPARACION DE LOS CONYUGES

Motivo de desistimiento es sujeto a rebaja de multa
Prerrequisito para obtener rebaja de la multa: NO, PasA, D
CONYUGE.

Observaciones “Int

a Martinez, Rut 18666201-6,
Sacramento,

epartamento 403,

La pareja era el codeudor.

' {2 DESISTIR |

+Desistimiento

@ Gestionar Rebaja de la Multa

4 000000000000 0COCOOOOOOODO

”E 4................“...

| d;l GESTIONAR DOCS. [ REENVIAR SOLICITUD REB... [ GESTIONAR REBAJA MULTA A APROBACION REBAJA DE ...

[S—
DES-00123 ot
Solicitud de Rebaja de Multa

. Informacién de Multas

ionamiento 26, Bodega 3
DE FUENTE LABORAL
te pierde su fuente laboral y

| Multa Reserva (UF) 20,00
F1700,00 N | 1,40
UF0000 e cheme — — — | Multa Reserva (%) K
: 10/05/2017 o
: 25/06/2017 B o e
e iaz Cheque et e
Atentamente, Multa Promesa (UF) 143,00
Administracin | Plataforma inmobiliaria
Multa Promesa (%) 10,00

Gestion Devolucion

B ™) GENERAR DEVOLUCIONES...

[ =

Gestionar la devolucion de 2 multa del Desistimiento

Valor Multa Valor Devolucion
Valor UF Valor CLP Valor UF Valor CLP
$280429  UFO  $000

Porcentaje Multa

DES-00123

0.50 % UR10

zzzzz

uuuuuuuuuuu

Resciliacion de la Venta

RESCILIACION DE CONTRATO DE PROMESA DE COMPRAVENTA
RENTA NACIONAL COMPARI{A DE SEGUROS DE VIDA S.A.
A

FRANCISCO LATORRE & CONTACTAR PARA RESCILI.. A DOCUMENTO RESCILIACI...

Reporte Resciliacion
En Santiago de Chile, a veintiseis de Septiembre del afio 2019, por una parte, Renta Nacional
Compafifa de Seguros de Vida S.A., rol tnico Tributario noventa y cuatro millones setecientos
dieciséis mil guion uno, representada por don(a) , , , , cédula nacional de identidad nimeroy|  CRM Integrader - 7/6/2018 10:32:38 AM
don, , , , cédula nacional de identidad nimero , en adelante “La Promitente Vendedora”,

1] Resciliacion. pdf

ubicados en el proyecto Parque Arboleda por los siguientes motivos:

Si durante el proceso de venta
el cliente decide retractarse de
la adquisicion de la propiedad
reservada o promesada, po-
Modulo  de
Desistimiento que se encuen-

dras utilizar el

tra incluido en el sistema de
Real Estate. Dentro de sus fun-
cionalidades, permite calcular
de forma automatica la esti-
macion de la multa, gestionar
la solicitudes de rebaja de
mutas a través de un fuo de
aprobacion via email, simular
el calculo del cuadre de los
pagos realizados por el cliente
y de los cobros de la multa,
emitir rapidamente los docu-
mentos de Carta de Intencion
de Desistimiento, Documento
de Rebaja de Multa y Rescilia-
cion, administrar los documen-
tos por medio de un gestor
documental y ejecutar auto-
maticamente la liberacion de
las propiedades de la venta al
momento de efectuar la resci-
liacion.

Ademas, si tu cliente decide
cancelar su desistimiento de
venta, el modulo también con-
templa el proceso de retracta-
cion del desistimiento para
que se pueda continuar con el
proceso habitual de la compra
de su inmueble.

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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+ ABANDONO EXPRES

La funcionalidad de Abandono Exprés es totalmente configurable desde la etapa de un proyecto y
permite iniciar el proceso de abandono de manera rapida desde la fase de reserva de una propiedad,
la principal diferencia esta en que al comenzar con el abandono el sistema crea automaticamente el
registro de desistimiento en estado resciliado y ademas omite todo el proceso de gestion de las mul-

tas y crea directamente el registro de pago de multas y/o devoluciones.

€) ABANDONO EXPRESS I

Abandono Express Una vez iniciado el proceso de
Por medic de esta accidn se dara por desistida la venta. abandono eXpI’éS |aS pr’opiedades asSO-
e ciadas quedaran en estado liberada y el
Seleccione ~ . e )
Observaciones registro de desistimiento quedara ce-
1

Motivo de abandono * rrado en estado "Venta resciliada”

Seleccione

Seleccione

ATRASO EN LA ENTREGA
DESISTIMIENTO UNILATERAL
ENFERMEDAD GRAVE DE UN MIEMBRO DE LA FAMILIA
MUERTE DE ALGUN MIEMBRO DE LA FAMILIA
NO ARGUMENTA MOTIVO
PERDIDA DE FUENTE LABORAL
Abandc PLAZO PROMESA VENCIDO
RECHAZO BANCARIO
RECHAZO BANCARIO (ALTO IND Aba ndono EXpreSS
RECHAZO BANCARIO (NO CUME
RECHAZO BANCARIO (PROBLEM

RECHAZO BANCARIO (TASACIOP Por medio de esta accién se dara por desistida la venta.
REDUCCION DE SALARIO
(= SEPARACION DE LOS CONYUGES e
(& Powered By XGOLDIT : i o
i TRASLADO A OTRA REGION/PAIS
T | VT CON ERROR ‘

VENTA DE PRUEBA

bbb e — ]

) Creando registro de desistimiento
Creando registro de pagos de multa /o devolucion
€ Cambiando estado de registros desistidos

@ Liberando propiedades
DESISTIMIENTO : INFORMACION

DES_OO1 73 Razén para el estad

Venta Resciliz

4Informacion General

Informacién del Desistimiento Documentos del desistimiento

Tipo de Cliente Proyecto Inmobiliario Reserva
Contacto Proye io Parque Victor Lamas RES-03859-G3K6K9
Contacto Etapa

- Leslie Mufioz Victor Lamas B Fecha Reserva 30/11/2021 13:33
Fecha Calculo de Cuadre

Informacién Contabilidad
Conciliacion: Periodo Contable
012020

4 Desistimiento

lel motivo del desistimiento

PDP-02762

PVLB-DEP-605

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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+ ESCRITURACION

Gestiona los procesos de formalizacion, preentrega,

escritura y entrega de tu proyecto mediante el mo-

dulo de escrituracion, el cual te permitira:

o Registrar las actividades relacionadas a la Man-
tencion de Clientes en condiciones de promesar.
Revisar el estado financiero de los clientes me-
diante el historial de pagos para luego efectuar

los ajustes monetarios correspondientes.

Administrar la informacion del cliente, tales como | S e
Banco (o bancos — alternativas de financiamien-
to), Sucursal, Ejecutivo del Banco, Notarfa, Profe-
sional de la Notarfa, Centro Hipotecario (si existe)

y Ejecutivo del Centro Hipotecario.

Utilizar la funcionalidad de Formalizacion Masiva.
Gestionar centralizadamente la informacion ne-
cesaria y preliminar requerida para escriturar.

Registrar y realizar seguimiento de las observa-

ciones del cliente generadas durante la revision

del inmueble durante el proceso de preentrega. o
ESC-00001 nscra

Registrar y realizar seguimiento del historial de
los documentos legales que conlleva el proceso

de escritura de una propiedad.

Administrar citas con los clientes para agendar

revisiones a la propiedad.

Au Microsoft Dynamics CRM v | ESCRITURACION v  FORMALIZACION M. pel & ;‘:’,:Eim:m‘c,o,, ﬂ . FO rma | izacié n m a Siva

@ NUEVA ACTIVIDAD ~ <+ NUEVO REGISTRO ~ i, IMPORTAR DATOS . . . . .
ormmalizacion Maciva Esta funcionalidad permite al ejecutivo
a cargo emitir los registros de formali-
T zacion de manera masiva para todas
Id Documento pro 0
las promesas seleccionadas de una

etapa de un proyecto determinado

v 1D Promesa IDPlandePago  Precio Acordado  Cliente Prop. Principales Adicionales
PRO-00135 PDP-00148 654367 Francisca Briones Velez Departamento 1705 Bodega 116 Estacionamient to 120 Estacionamien to

que cumplan con criterios especificos

PRO-00306 PDP-00500 7871
PRO-00528 PDP-00577 6908
PRO-00536 PDP-00558 6746
PRO-00752 PDP-00810 35362
PRO-00756 PDP-00579 6810 Raul

Departamento 2605
Departamento 2605

de financiamiento y/o de entrega de la

Departamento 2305

& mecsmon propiedad.

R
IEEEEERE B
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Aprovecha el médulo especializado en finanzas
para entregar mejor informacion a tus clientes y
establecer un detallado control financiero de la
recaudacion mediante el seguimiento del histo-
rial de los distintos comprobantes de pago del
cliente que se administran durante el proceso
comercial de la propiedad. En este maodulo,
también podras administrar el fondo inicial y
gastos operacionales del proyecto, administrar
tus cuentas bancarias,  registrar y gestionar tus
polizas de seguro y realizar la gestion de recu-
peracion del dinero.

Para los casos en que durante del proceso de
venta se deba realizar devolucion de pagos, el
sistema tiene la capacidad de generar compro-
bantes de devolucion para registrar estos movi-
mientos.

Adicionalmente, podréas entregarles a tus clien-
tes valores de cuotas mas certeras mediante el
calculo integrado de la UF proyectada que ofre-
ce el sistema.

-

RECAUDACION Y FINANZAS

PLAN DE PAGOS : INFORMACION

PDP-05428

4Informacién de Pagos

Informacién de los pagos registrados

el
Plan de pagos Concepto de pago...  Medio de pago Monto (transacci...
RDP-12294 PDP-05428 Reserva Cheque a fecha CLP 200.000
RDP-12334 PLP-05428 Pie larjeta de Crédito CLP 120.000
RDP-12335 PDP-05428 Pie Tarjeta de Crédito CLP 120.000
RDP-12336 PDP-05428 Pie Tarjeta de Crédito CLP 120.000

COMPROBANTE DEVOLUCION

FECHA DE HOY : 27-08-2019

Inicio San Nicolas €51 PDP PDP-05460
San Nicolds 1372 San Miguel, Region Metropolitana de Santiago RES RES-02913-Q8K0J2
PRO

Hemos recibido de don(fia): Franco Fuenzalida
RUT: 9046319-5
Fecha: 27-08-201%
Email: test@test.com
Teléfono: 123135324
Tipo Nimero Precio (UF)
Departamento 2D28 208 1.500
Estacionamiento 1 100

Total 1.600

DETALLE FORMA DE PAGO

Concepto dePago FormadePago  Monto $ MontoUF Fechade  Banco

Numero Doc. Numero Cta
Devuelta  Vcto. Cte

Mediante el presente comprobante Renta Nacional Compafiia de Seguros de Vida S.A., Division Inmobiliaria, realiza la respectiva

ion del (o los) d do(s) por usted. Lo anterior, con la finalidad de finiquitar cualquier abligacidn
derivada de la custodia de tal(es) documento(s).

REGISTRO DE PAGO : INFORMACION

RDP-00041

Concepto, medio e instrumento de pago

Concepto de pago * Medio de pago

Reserva Cheque al dia

[ 8

Detalle Pago
Divisa y monto del pago

Divisa (transaccidn) Monto (transaccién) *

& Peso HcLps502.653

Valor UF (2da) Monto UF (2da) *
H25.132,64 20,00

Valor UF (2da) Cobrado Monto UF (2da) Cobrado

#25.834,51 H19,46

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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FINANZAS AVANZADAS

Subir Cartolas

Permite subir a CRM las cartolas de Transbank y Banco

Periodo
062018

Proyecto

Condominio Santa Ana
Etapa
LGSTANAOOO1

Adjuntar Cartola Transbank

Archivo a cargar:

Detalles de Cartola
Momo Descripci
57405 409 Depindo

6.990 653

2173%

Conciliar Pagos

=

Browse

[
Conciliacion Bancaria

Etapa
Etapa 1

Numero Operacion

N
on Fecha Documents Sucursal CargolAbono

Monto
21518 LOS 254818

Dacurents HERO
Mesmo Banco 295,780
Depasito 211518 BANCA A

Documents GGEE 366 482
Mismo Banc

Depasds 211518 ws A 366,48
Documento Otrcs HEROES

EBancos L WA 4R

Registros de Pago

Utiliza el modulo Contable para efectuar el
proceso de conciliacion bancaria para verifi-
car y controlar que los documentos bancarios
registrados en Real Estate estén reflejados en
la cuenta bancaria del proyecto. Maneja los
siguientes conceptos de pago: cheque, de-
positos, Vale vista, Transferencias, operacio-
nes Transbank.

Periodo Fecha Valor UF: 2

[ 220208

Tipo Registros Propiedad Principal
Banco
Rut Cliente

Protestar Regularizar

Transacciones de Pago

PLAN DE PAGOS : INFORMACION

|PDP-05434

1 - Informacién de Cuadre o Resumen de plan de pago

& Actualizar

Ingresos Complementarios UF
Ingresado

Reserva (UF) Ingresado

N
Fecha Nro. Dpto Rut Operacion Cuotas Etapa
10789470-5 Elapa ol
1
ADVAL1-DEP. TH234557-8 Etapa w—
DEP. T6234657.8 Etapa
1 .
et z Deacripcion Cuenta Contable Fecha Monto  Tipo
ADVAT.OEP. 762346573 Etapa o s
ATWA 1DER.  TRIMESTA Frana
Cobrado

Reserva (UF) Cobrado

20,00

Vzlores de GO y FI

Ingresado

Finandiamien to UF
Ingresado

Pie (UF) Ingresado
20,00

Hipotecario (UF) Ingresado
0.00

Total (UF) Ingresado
| 20,00

Cobrado

Cobrado

Pie (UF) Cobrado
19,99

Hipotecario (UF) Cobrado
0,00

Total (UF) Cobrado
19,99

19,99

Saldo Ingresado por Cobrar

Saldo Ingresade por Cobrar

Pie (UF) Saldo Ingresado por Cobrar
0,01

Hipotecario (UF) Saldo Ingresado por Cobrar

0,00

Total (UP) Saldo Ingresada por Cobrar

0,01

Por Documentar

Por Documentar

Pie (UF) Por Documentar
300,89

Hipotecario (UF) Por Dacumentar

1.283 58

Total (UF) Per Documentar

1.584,47

Saldo Ingresado por Cobrar

Reserva (UF) Saldo Ingresado por Cobrar
0.01

Protestado

Protestado

Pie (UF) Protestado
0,00

Hipotecario (UF) Protestado
0,00

Total (UF) Protestado
0,00

Para el caso de las operaciones con tarjetas de crédito, la aplicacion también proporciona un

proceso de validacion de cartolas de Transbank que se realiza antes de la conciliacion banca-

ria, el cual permite comparar los registros de pagos de clientes en RE contra las transferencias

realizadas, a su vez permite inscribir nuevos cargos como el de una maquina de cobro para

igualar montos registrados en CRM con lo informado por transbank.

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.co
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+ PROCESOS ESPECIALES DE VENTA

Durante el proceso comercial de las propiedades es posible que te encuentres con casos

especiales tales como cambio de titulares o propiedades, es por ello que el sistema Real

Estate tiene implementado dentro de sus modulos los siguientes procesos especiales:

Cambio de Propiedades

Proceso automatizado que facilita el
cambio de unidades en la misma
etapa del proyecto o cambio entre
etapas. Automatiza la l6gica de re-
calculo de valores y relaciona docu-
mentos historicos de la venta.

Cambio de Proyecto

Por medio de esta funcionalidad usted podra actualizar las propiedades que su cliente desea adquirir

Agregar Propiedades ) Resumen |
Resumen

La venta se actualizara con las siguientes unidades

Tipologia Numero Torre/Manzana

Departamento 308 A Torre A

Cesiéon / Cambio de Titular

Proceso automatizado que traslada
los aportes entre el actual y el nuevo
comprador, el cual puede ser una
persona natural o juridica. Automati-
za el relacionamiento de los docu-
mentos historicos de la venta, y a su

vez, permite traspasar pagos.

Cambio de Propiedades

Por medio de esta funcionalidad usted podré actualizar las propiedades que su cliente desea adquirir

Propiedades Actuales Agregar Propiedades m

Resumen

La venta se actualizara con las siguientes unidades

Tipologia Numero Torre/Manzana Precio
Estacionamiento Plaza 80 PT1 Torre 1 260,00
Bodega 120 Torre 1 0,00
Departamento 3502 Torre 1 5.258,00

il
He
Cambio de Proyecto Kﬁ)

Proceso automatizado que faci-
lita el cambio de Proyectos vy
Unidades. Automatiza la logica
de recalculo de valores y rela-

Precio

722600 ciona documentos historicos de
la venta.

Cesidn

Permite realizar una cesién sobre la venta.

Validacion de Datos Representante Legal

Presione el boton Finalizar para generar la Cesion
Informacién del Cliente Anterior y del Cliente Nuevo.

Cliente Anterior: Leslie Mufioz Lizana RUT: 18025851-k Cliente Nuevo: Deco Store Eirl RUT: 76081876-K
Representante Nuevo: Franco Torres  RUT: 17404545-3

Cambio de Titular

Permite realizar un cambio de titular sobre la venta.

Validacion de Datos

Presione el boton Finalizar para generar la Cambio de Titular.

Informacién del Cliente Anterior y del Cliente Nuevo.

Cliente Anterior: Leslie Mufioz Lizana RUT: 18025854-k Cliente Nuevo: Adolfo Quilodran Garces RUT: 10092945-7

¢Es necesario Generar un nuevo Plan de Pagos para el nuevo Cliente?, al seleccionar esta opcion, se creara un nuevo Plan de Pagos que contara
con el financiamiento minimo exigido para gestionar la venta (el cual puede ser actualizado posteriormente con mayores antecedentes).

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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Traspaso Pagos

Permite fusionar o combinar planes de pago
Traspaso Pagos

Permite traspasar los pagos cobrados a otro plan de pagos.

(con o sin promesas) en un unico plan de pagos

Identificador Plan de pago del cual se emitira una nueva carta oferta o nue-
PDP-03886
Plan de pagos de destino va promesa. Este proceso facilita el desistimien-

PDP-03886 XGOLDIT ¥ g .y o g .y
to, liberacion de unidades y combinacion de va-

rias compras de un mismo cliente en una sola

Traspasar Cancelar

compra. Muy utilizados en clientes que soélo

desean costear un solo proceso de escrituracion.

POSTVENTA % % % % %

Gestione las solicitudes de servicio al cliente que son generadas por los procesos de pre entrega, entre-
ga y postventa, a través del modulo de administracion de postventa inmobiliario. En este modulo, po-
dras centralizar las solicitudes que pueden ser captadas desde los distintos medios de informacion que

administra tu inmobiliaria, tales como portales web, email, llamadas telefénicas y otros.

Ingrese cada uno de los requerimientos del cliente a través de formularios rapidos que poseen filtros
avanzados (arbol de fallas), los cuales permiten optimizar los tiempos de busqueda.

Gestione las visitas a terreno por medio de ordenes de inspeccion y ordenes de trabajo, en las cuales
podras visualizar la disponibilidad de cada uno de los técnicos y maestros en una vista tipo calendario,
durante la programacion de las visitas a terreno, el sistema ofrece segmentar los técnicos por ubicacion,
es decir, que dependiendo donde se encuentre ubicada la propiedad, dependera el técnico o maestro
que sera enviado, esta segmentacion permite acelerar los procesos de visita técnica en las propiedades.
Genere documentos de ordenes de inspeccion y ordenes de trabajo para entregarselos a su técnico.

Mantenga el seguimiento constante del estado de cada uno de los requerimientos pertenecientes a las
solicitudes, defina si corresponden a la garantia, adjunte fotos y documentos como comprobantes utili-
zando el gestor documental y, una vez finalizado el trabajo, registre la resolucion del requerimiento ad-
juntando el documento de conformidad del cliente.

Adicionalmente, el sistema tiene integrado el calculo de 3 tipos de garantias, las cuales son:
o Garantia de 3 anos — Terminaciones o acabados de obra.
e Garantia de 5 afos — Elementos de construccion.

e Garantia de 10 afios — Estructurales.
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Genera/Recepciona

Solicitudes

Ingresa
Requerimientos

Genera Ordenes
de Inspeccién

Administra y Valida
Requerimientos

Genera Ordene

de Trabajo

SOLICITUD : GENERAL

SOL-00891

4 General

Identificacién de la Solicitud

Identificador Tipo de Solicitud *
fsoL-00891 Postventa

Tipo Ingreso Propiedad *
Cliente PMV-E1-DEP-1004
Comuna Proyecto®

@ vifia del Mar
Fecha Tentativa Visita Ol
12-07-2019

Proyecto Parque Marina

Etapa ™
Parque Marina
Caso

PROCESO

OSTVENTA

| Requerimiento

SOLICITUD : GENERAL

General

SOL-0089T | s

4Lista de Requerimier

Arbol de Fallas

Listado Requerimientos
Buscar registros

Nombre
REQ-00222

REQ-00223

Generar Ol

A soL-00891 Zona padre a -
Descripcion * El techo esta presentando manchas de Zona™ LIVING
humedad y presencia de hongos. Elemento* CIELO (FALSO / VIGON)
Item * PINTURA
| Falla™ MANCHADO(A)
>
Consolida arbol de Falla Descripcion Evaluacion

LIVING/CIELO (FALSO / VIGON)/PINTURA/MANCHAD... El techo esté4 presentando manchas de humedad y pr...  Sin Evaluar

BARNO 1/PUERTA ABATIR/MARCO/DESCUADRADO(A)  Problemas para cerrar/abrir la puerta, posible descua... ~ Sin Evaluar

Caendario Agenda cita
<siod B 1-30sep, 2019 <« > [ senama o via
- . e o s aon
. Finalizar Ol
- [r—
FechaRealVista [ spopots -

’ " ’ “ ” ’ o Descripcion

g m 5 » . e debe coordinar visita con el técnico para efectuar la reparacion
: .

REQUERIMIENTO : INFORMACION

REQ-00222

“General
General

Nombre *
AReq-00222

Posicién

@ o coresponpe 3

Archivo Conformidad Of

2160976pg Browse

+NUBVO  [3DESACTVAR T ELMINAR BB ASIGNAR o=

Evaluacién
Salictud Evaluacion
@soL-00891 Corresponde.

nstruccién

Orden Trabajo Orden Inspeccién - Existe posible filtrado de caerias. Revisar en detalle )
- Boro0sss - o
Descripcion*
Arbol de fallas 81 techo esté presentando manchas de humedad y pl
Zona padre Zona*
a- wiNG
Elemento * item *
CIELO (FALSO / VIGON) PINTURA
Falla™
MANCHADO(A)
1
Generar OT
Galendario Agenda cita
< > + — « » [Mes Semana Dia Lista
1-30sep., 2019 -
. . s ) ) =2
| Generar OT
sroceso crescén de Orcen de Taksio
e — D
Seleccion imi i6n Rea
w REQ-00222 Existe posible filtrado de caferias. Revisar

- Reparar y pintar techo

| em

Resolucién Trabajos

Resolucién a todos los requerimi

Orden de Trabajo

Motive Conformidad

Se resolvié el problema de filtracion que fue eng

Respaldo Conformidad

Orden de Trabajo.pdf

lentos contenidos por cada Orden de Trabajo
Nivel Conformidad Tipo Conformidad

Muy Conforme - Conforme -

Resolucién Trabajos

ancelar | Finalizar o1

[
Imégenes Requerimiento

Visualizacion e las imigenes cormesponlantes al requerimiento

Descargar

[:]
5]
E
Descripcién Requerimiento
endetalle y reparar. I techo esta presentando manchas de humedad y

presencia de hongos

Fecha Conformidad

B e -

Resolucién a todos los requerimientos contenidos por cada Orden de Trabajo

1 or-00403 ~
1D
Descripcién Requerimiento Accién
REQ-00222 - Bxiste posible filtrado de cafierfas. Revisar en detalle y l techo esté presentando manchas de JeS——

reparar. - Reparar y pintar techo

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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PORTAL CLIENTE

La Plataforma inmobiliaria cuenta con una extension web que le ofrece al cliente un portal focalizado
en sus necesidades. Desde el portal del cliente el propietario de una vivienda podra gestionar sus pa-
gos, almacenar documentos de la propiedad y ademas ingresar solicitudes y/o tickets de postventa

luego de haber recibido su propiedad y necesite resolver dafios o reparos de esta.

4 Mend Principal & Mis Propiedades PProp. de Invitacién < Mis Planes de Pago ~ & Mis Docume

HOLA, LESLIE MUNOZ

e

Nueva Solicitud /

Cree una nueva solicitud de Post Venta.

Invitar Usuarios Sg&

Invita a usuarios para gestionar
tu propiedad

———

Concepto de pago

(=3)) Mis Planes de Pago R

Mis Planes de Pago

Una vez que el cliente firma la promesa de
compraventa de una propiedad, se habilitara
la funcionalidad que permite dar acceso al
portal del cliente para que este pueda hacer

declaraciones de sus pagos, ver la fecha de

vencimiento de sus pagos, administrar sus

Préximos Vencimientos ~

montos o aclarar cualquier inquietud corres-

pondiente a sus pagos. G Q@ vroeae

Tipo de Pago Medio de Pago Monto en Pesos Unidad . Vencimiento =
ie Cheque a fecha $909,492 de 16-02-2022

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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Mis Propiedades

Mis Propiedades

Detalles Propiedades
Nombre propiedad: PPV1-DEP-507

La seccion de Mis propiedades per- .

General Caracteristicas Garantfas

Proyecto: Proyecto Plaza Pedro de Valdivia  Etapa: Plaza Pedro de Valdivia

Direccion: Avenida Francisco Bilbao2140, Providencia, Region Metropolitana, Santiago, Chile

mite al cliente acceder a todos los

Logia (m2): 0
Zas (2): 13.48

documentos del proceso de com-

praventa de la propiedad, ademas

puede Obte ner mayor |n — Documentos Departamento 508 - Proyecto Edificio Parque Victor Lamas - Victor Lamas B

Tipo de documento: Copia de la escritura de constitucidén -

formacion de su Propie= ... e or 1000 155 o0

Formato: image/jpeg

d a d, CO mo S U S Ca ra Cte r|/S i Comentarios: copia escritura

ticas y garantias.

Nueva Solicitud ‘ Buscar

SOL-00171
Fecha Solicitud: 05-01-2022

/!_\ Plaza Pedro de Valdivia - Departamento 507 A
Solicitante: Daniel Garrido Requerimientos: 1 . « .
Mis Solicitudes
® L .
Pendiente El propietario desde el portal cliente
SOL-00168 podra acceder, ingresar y gestionar sus
Fecha Solicitud: 28-12-2021 ) L.
A\ Victor Lamas B - Departamento 503 tickets o solicitudes referentes a sus
Solicitante: Daniel Garrido Requerimientos: 1 . ’ .
o e propiedades, asi mismo, desde el por-
tal el cliente podra coordinar los dias
Pendiente Ol Coordinada Ol Para Validacidn Ol Realizada

de inspeccion y reparacion del inmue-

ble, ademés de estar informado de to-

DICIEMBRE DE 2021

dos los acontecimientos y cambios de

lun mar mié jue vie sib dom

estado de sus solicitudes y requeri-

mientos.

El Portal cliente cuenta con la funcionalidad colaborativa que permite

o compartir propiedades, esto hace que un tercero (como por ejemplo

un familiar, administrador de propiedades o arrendatario) pueda ad-

ministrar e ingresar solicitudes de la propiedad compartida.

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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Utilice los reportes que ofrece Real Estate pa-
ra analizar la informacion de manera réapida y

eficiente acerca del estado de los proyec-

tos
mercialmente,

otros)

formatos tales como Excel, archivo XML, CVS,

Word, entre otros.

inmobiliarios  (financieramente,

operacionalmente,

| = =

y exportalos faciimente en distintos

Asimismo, estos reportes son altamente per-

sonalizables para poder ajustarlos a los re-

querimientos de tu negocio.

TIPOS DE REPORTES

Cuadro de ventas,
reporte global de
ventas, informe de
ventas

Estado de propiedades
y stock disponible
{principales y
secundarias)

Seguimiento de ventas
Cotizaciones realizadas

Informe semanal de
proyectos inmobiliarios

Entregas de
propiedades mensuales

Matriz de portales de
medios de marketing

Promesas realizadas
por etapa de proyecto

Postventa: Detalle
Solicitudes, casos y
arbol de fallas

hola@xgoldit.com |

co-

entre

REPORTES DE REAL ESTATE

T
P =

2 [—_tess!
=l
%“ ﬂ%—%ﬂmﬂm

Periodo | 062019

1< < & de2 > Dl

Informe Pasivos

Fecha del Informe : 23-07-2019
Emitido Por : Admin xRM
Proyectos : Parque Marina
Periodos : 062019

Proyecto - Etapa

Proyecto |Parque Marina

O @

100% M

Buscar | Siguiente

Etapa RUT Cliente Principal  Estacionamiento  Bodega Monto Abonado
Proyecto Parque Marina - Parque | Parque Marina | 10178382-0 Manuel Mauricio Cortes Montafia 1304 130 108 942.318
Parque Marina | 10178382-0 Manuel Mauricio Cortes Montafia 1304 130 108 942,318
Parque Marina | 10178382-0 Manuel Mauricio Cortes Montaria 1304 130 108 942.318
Parque Marina | 10178382-0 Manuel Mauricio Cortes Montafia 1304 130
Parque Marina | 10178382-0 Manuel Mauricio Cortes Montafia 1304 130 o Iﬂ]
Parque Marina | 10178382-0 Manuel Mauricio Cortes Montaria 1304 130
Parque Marina | 10178382-0 Manuel Mauricio Cortes Montafia 1304 130
Parque Marina | 10178382-0 Manuel Mauricio Cortes Montafia 1304 130 Archivo XML con datos de informe
Parque Marina | 10178382-0 Manuel Mauricio Cortes Montaria 1304 130
Parque Marina | 10178382-0 Manuel Mauricio Cortes Montafia 1304 130
=1 CSV (delimitado por comas)
Archivo de Acrobat (PDF)
d
Periodo | 122018 v
MHTML (archivo web)
N < b de1 > Dl O ®© 100% M v =) Buscar | S\gm%

Excel
Fecha Actual : 23/07/2019 16:36:38 Archivo TIFF
Periodo Contable 1122018
Emitido Por  Admin xRM Word
Cesion Cliente Antiguo Nuevo Cliente Proyecto
o
CES-00001 | Agencia De Aduara Hector Miranda 769174605 Eduardo Test 16357739-9 Etapa XG
Y Cia.
CES-00006 Leslie Mufioz Lizana 18025854k Deco Store Eirl 76034876K | Miradar Playa 604 105
Brava 2
CES-00005 Deco Store Eirl 76084876-K Leslie Mufioz Lizana 18025854k | Mirador Playa 604 105
CES-00010 Leslie Mufioz Lizana 18025854k Juan Andres Mora M 142024152 | Parque Marina 307
CES-00002 Jose Andres Vegazo Salinas 83410922 Jinny Del Carmen Castro Cienfuegos 6298542-9 Parque Marina 1205 125/ 126 17
CES-00008 Ivan Inostroza Inostroza 17323023-0 Andres Vasquez 107955887 | Plaza Pedro de 304A 48 22
Valdivia
TOTAL CESIONES DE DERECHO 122018

Pagos mensuales y

abonos registrados en

conciliacidn bancaria

Desistimientos

realizados en un periodo

contable especifico
Cesiones de derechos

Validaciones de
Transbank

Informe de pasivos

Cheques protestados

Multas y excedentes por

devolver

Cuentas por cobrar

.,
L4

*
L

*
L

Promesa y promesa
doble compareciente

Cesion de derechos: de
empresa a un particular
o de derechos parcial

Modificacion de
promesa, cambio de
departamento, cambio
de torre, cambio de
uno o mas bienes,
cambio de numeracion

Resciliacion

www.xgoldit.com | (+562) 24054637

Comprobantes de pago

Comprobantes de
devolucion
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Mejora tu experiencia en reporteria con los Dashboard
DAS H BOARD interactivos del sistema, constituidos por a una combina-
cion de listas de vistas y graficos, los cuales permiten re-
sumir la informacion comercial, financiera, operacional de la organizacion en tiempo

real, y ademas poder acceder facilmente a los datos para ver con mas detalle los regis-
tros que conforman cada una de las secciones de un grafico.

Panel estado de proyectos ~

Propiedades Principales disponibles por Proyecto Proyecto Inmobiliario por Proyecto Inmobiliario Propiedades por Estado
Propiedades Principales disponibles Propiedades disponibles para ia verta Propiedades Secundarias disponibies
VCS — 112 200
E $ Proyecto Paraue Mor. N 45 d
. 5 Proyecto de prue 2
£ 500 3 Parque-Robic - 1 g 150
§ 3 3 5
H 0o 8 l PR g Montes de zarra | g 100 .
< £ Jardines de Santa M., &1 H E
0 - - ° icio San Nicol3: - mmm— 165 g 0 6
T 13 E L LT g s i -
£ 2538 5288 £ efinco v o pa -
T 8 3 38 £ ¢ & £ condominio Juanito = TE
& 8 2 g = S i g s
3 £ ¢ £ 8 B = g
- 0 200 400 600 800 =
= 2 £ £
Recuento: todos 10 Inmobilaric)
Proyects Inmobilario Proyecto Inmobilisrio
g Recuento: todos (Proyecto
I Recuento: todos (Estado Propiedad| Inmobiliario) I Disponible
Panel Cotizaciones Referenciales ~
Tipo de Clientes Clientes Contactados Cotizacién referencial por Fecha de modificacion
Todas las Cotizaciones referenciales Cotizaciones Referenciales Contadados c
un. 2019 ———— <2
:° s _ may.2019 Jab Sore ————— (7
35 S mar2019
= £ dic2ms
) i T sep2os
T2 & ju207
E 1 £ abr.2017
k] - £ nov20ts 1
0 ]
jun. 2016 jul. 2016 = 290.2016
jun.2016
Mes (Efectiva Desde)
. (vacio) . Cuenta Cliente Potencial 0 10 20 30 40 50 60 70 80
I Contacto I Cliente Contactado Recuento: todos (Cotizacién referencial)
Anélisis Ventas
Oportunidades por fase Cotizaciones/Reservas/Promesas - El mes anterior Cotizaciones/Reservas/Promesas - Este mes
Oportunidades abiertas Proyectos Inmobiliarios actio Proyectos Inmobiliarios activo
i 5 L 5 5 L 5
. N § 2 §
36 g F
4 4 5 4 4 5
3 38 3 38
2 2 % 2 2 5
1 13 1 132
0 0 0 o
Inicio San Nicolas Inicio San Nicolds
Nombre Nembre
B (ocio) WM dentificar [ Cotizando m Cotizaciones creadas el mes I Resenvas creadas el mes anterior  Cotizaciones creadas este I Resenvas creadas este mes
[ Promesa Perdida [l Resena anterior I Promesas creadas el mes anterior mes I Promesas creadas este mes
Pre/Entregas ~
Pre/entregas por Proyecto Inmobiliario Recuento Pre/Entregas por Coordinador Razén para el estado por Razén para el estado y Tipo
Entregas activas Entregas activas Preentrega /entrega
60 80 200
£ 3 ]
g % 2 I £ 150
H 7 AT y
g 2 - H 18 §
g 2 2 2 § 20 B 100
M m i - .
3 =3 = 2 58 £ § s 0
g EF s2 s % gy g o 1
* 3 g 2 B} i i M B
s = = Ly 0 -
S = = Por coordinar Visita Coordina. Entrega con Obs.
Proyecto Inmobilario Entrega Ejecuta. Sin Contactar
Coordinador Razbn para el estado
Recuento: todos (Proyecto
Inmobiliario) I Recuento: todos (Identificadior) . (acio) I PreEntrega M Entrega
Postventa ~
Solicitud por Estado Posventa Solicitud por Proyecto Solicitudes por propietario
Solicitud por etapa postverta Solicitudes Pendientes/Solucioradas Solicitudes Pendientes
100 Franco Fuenzal
§ sof = Victor Manusi Parra Ta
H 95 94 13 132 16 743 2 user0? Pru
o —— e~ -_— CRM Integrador - 24
§ 2 5 32 £ 5 8 & Administrator xRM - <7
£ 3 9 € = s 3 3 Enmanuel Gaona ] 1
2 £ 83 E % o3 Rodrigo Banda ] 1
2 § § 2 8 8 5 & ¢ Eduardo Calbun 1
S . = 0 20 40 60 80
Proyecto Recuento: todos (1denticador)
B Cierre B Orden de Inspeccion
[ Orden de Trabajo BN Solucionado [Nl Pendiente I Recuento: todos (Identificador)




Beneficios

Principales

GESTION DEL PROCESO DE VENTAS

Emplee un 6ptimo seguimiento a sus clientes potenciales desde la oportunidad hasta el cierre de la venta, ya que
Real Estate permite administrar los registros de negocio generados por el vendedor y los estados de avance de la
venta segun la metodologia Solution Selling.

MEJORA LA EXPERIENCIA DE TU CLIENTE

Facilitele a los clientes el Landing Page integrado a Real Estate para que efectlen cotizaciones de propiedades de
manera interactiva, rapida y sencilla. Proporcione informacion certera y de calidad por medio de simulaciones de
compra. Adicionalmente, fortalezca el vinculo con el cliente mediante campafias de marketing para poder enviar

email de promociones, saludos e invitaciones, las cuales son generadas desde la misma plataforma.

GESTION DE FINANCIAMIENTO

Agilice el tiempo en los procesos de cotizacion y pago al utilizar el sistema de inteligencia de pagos integrado de
Real Estate para visualizar todos los tipos de financiamiento que tu organizacion requiere en sus planes de pago,
el cual posee la capacidad para generar célculos automaticos del financiamiento. Concilie los pagos mediante el
modulo de conciliacion que permite gestionar los procesos financieros de tu Inmobiliaria.

REPORTERIA

Manténgase informado en todo momento acerca del estado de su negocio gracias a los reportes optimizados
que ofrece Real Estate, los cuales te permitiran obtener informacion centralizada con respecto a ventas, operacio-
nes, contabilidad y legal.

ADAPTABLE

Adapte Real Estate a cada uno de los requerimientos de su organizacion, ya que es un sistema disefiado total-
mente a medida. Asimismo, puedes ampliar las funcionalidades del sistema por medio de la integracion con
distintas herramientas relevantes como: sistemas ERP, médulos de casos, entre otros.

ACCESIBILIDAD
Trabaje desde cualquier lugar, ya que Real Estate es accesible desde internet y es apto para cualquier dispositivo,

ya sean notebooks, tablets o celulares.

hola@xgoldit.com | www.xgoldit.com | (+562) 24054637
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Real Estate es la solucion ideal para gestionar una inmobiliaria, con ella podras »

controlar todos los procesos que conlleva vender propiedades, desde el ambito
operacional, comercial, legal, financiero y postventa. Esta solucion esta altamen-
te capacitada para llevar a cabo todos los procesos por etapa y diversos proyec-
tos que se presenten en una inmobiliarias. Podras analizar toda la informacion
con respecto a las ventas, rendimiento de tus trabajadores, finanzas, reportes y

dashboard que ofrece el sistema Real Estate.

Si necesitas mas
informacion
CONTACTANOS

(+562) 24054637

hola@xgoldit.com

www.xgoldit.com

XGOLDIT

Solutions tailored to your business




